FRANQUICIA

Foto&vents.es

alquiler de fotomatones
bodas y eventos el alma de la fiesta




FotoEvents.es

Fotoevents es una empresa joven, con
experiencia, que apuesta por el mundo
de los eventos, en especial por el
mundo de las bodas y los novios
(nuestros principales y clientes mds
importantes). Nuestro producto estrella
es el FOTOMATON que ahora mismo
estéd muy de moda y demandado por el
sector eventos.

El nUmero de bodas en Espana crece
exponencialmente cada afo, al igual
gue la demanda por los novios de este
producto para su gran dia.
Seguramente, en alguna boda en la que
haydis participado, o un amigo que si lo
ha hecho, habréis visto u os habrén
contado de un Fotomatén o como
minimo, un espacio de Photocall
durante la celebracién.

Nuestras mdquinas de fotomatdn,
ademds son Karaoke, con lo que se
convierten en Unicas frente a las
mdquinas de la competencia pues
ofrecen muchos mds servicios.
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Llevar la diversién a todos los eventos
dénde se nos contrate, se lleven un buen
recuerdo. Satisfaccién del cliente y
cumplir sus expectativas. Crecer para
poder ofrecer nuestros servicios alli dénde

se demanden a un precio competitivo y
de calidad. Compromiso y fidelidad.
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Nos visualizamos como una gran
empresa, presente en todo el pais y
expectativas de exportar nuestro modelo
al resto de Europa donde es desconocido.
Un gran grupo formado por gente
comprometida, que apueste por nuestra
marca y modelo de trabajo, generando
confianza tanto en el cliente como en
nuestros socios colaboradores.

. /
Tilosofiia
Hacer de nuestros servicios un sello de
identidad fécilmente reconocible,
conseguir que el cliente que ha disfrutado
de nuestros servicio nos recomiende por
haber sido este de calidad y de
satisfacciéon para él y sus invitados.
Generar diversién, risas, buen rollo en el

evento del tipo que sea, y de qué hablar
durante mucho tiempo.



s Quieres tener tw prepio negocio?

No necesitas experiencia en el sector para alcanzar el éxito.

Apostamos por tu crecimiento y progreso junto con el nuestro.

VENTAIJAS de ser franquiciado del Grupo FotoEvents®

* Formacién permanente desde la central.

* Servicios personalizados y profesionales.

* Marca consolidada en el mercado.

* Apoyo y acompaniamiento continuado, frente a la competencia
que es en solitario.

* Compatible con tu vida familiar, ya que no necesitas estar
atado a un horario de oficina en un local.

* Minimos gastos fijos al mes por no ser necesario disponer de
local, y por tanto el riesgo es menor. Te guiamos para conseguir
grandes clientes.

* Compatible con otras actividades. Si ya trabajas o tienes un
negocio, Fotoevents puede ser un complemento ideal ya que no
necesitas dedicacion exclusiva, sélo organizarte un tiempo al dia.

FotoEvents® es la marca lider en el sector fotomatones y
animacién en 2015y 2016.
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Nuestros pilares basicos

Formar una red de franquiciados interconectados operando en
distintas poblaciones espafolas, con una forma homogénea de
trabajar que permite llevar muy cerca del cliente la mejor y mdas

amplia oferta en animacién de eventos

Una imagen de marca cada vez mds reconocida en el mercado. Todos
y cada uno de nuestros franquiciados presentan una imagen comin de
empresa, tanto en la decoracién de sus mdquinas como en la forma
de operar y atender al usuario/cliente, haciendo posible que la red
trabaje bajo una misma marca y aproveche la fuerza del grupo.

La supervisién y direccion desde la Central de Grupo Fotoevents®.




Perfil del franquiciads

Bien es cierto que el sistema de franquicia ofrece importantes ventajas respecto a
abrir un negocio por cuenta propia, aunque también exige una serie de requisitos y
obligaciones que no todo emprendedor es capaz de asumir. No hablamos sélo de
los requisitos econémicos.

El perfil del franquiciado idéneo del Grupo Fotoevents, S.L. debe poseer una serie de
cualidades y aptitudes concretas que, en gran medida, conllevardn el fracaso o el
éxito de su actividad empresarial.

A todas estas cualidades, algunas de las cuales son comunes a las de establecer un
negocio de manera individual, deben sumarse ademds las que planteamos desde
Fotoevents®

A continuacién se detallan los requerimientos exigibles a nuestros franquiciados, sin
que ello impida que en casos concretos Grupo Fotoevents® pueda alterar la
ponderacién de los mismos, o solicitar a alguno de los aspirantes otras condiciones
complementarias para su admisién en la red:

I FIDELIDAD

Espiritu empresarial y fuertes deseos de tener éxito, consélida experiencia comercial
refrendada en el directo con el trato usuario/cliente.

En este sistema debe diferenciarse entre el franquiciado del Grupo Fotoevents, S.L.
gue busca abrir un negocio como férmula de autoempleo, de aquel que busca esta
actividad como una forma de inversién. En el primer caso, el franquiciado del Grupo
Fotoevents, S.L. debe tener un cardcter emprendedor y capacidad para desarrollar
una actividad empresarial en la que trabajard directamente y donde deberé afrontar
y superar las dificultades propias de la misma. Por ello, el franquiciado ideal es
aquella persona constante, que sepa afrontar y resolver los problemas inherentes a
toda actividad econdémica y con capacidad para dirigir a sus empleados y tomar
decisiones.

I CARACTER EMPRENDEDOR

Disposicién al trabajo en equipo, de colaboracién con los demds y de anteponer
siempre el interés colectivo de la red a los objetivos individuales.

En primer lugar, y en términos generales, la persona que se plantea la posibilidad de
integrarse en la red de franquicia del Grupo Fotoevents, S.L. debe ser consciente de
gue se trata de un sistema que, a fin de garantizar la absoluta fidelidad del negocio
reproducido en el franquiciado, coarta en gran medida la capacidad de éste a la
hora de tomar decisiones sobre su propio negocio. Por ello, cualquier innovacién,
modificacién o peculiaridad que uno piense aplicar serd desechada en este sistema
de asociacionismo. De otra forma se romperia la identidad de la marca.

Ante esto, la primera pregunta que un emprendedor debe hacerse es si su
personalidad es adecuada para admitir tal limitacién de la propia autonomia.



Se valora no sélo su capacidad de inversién en el propio negocio, sino, sobre todo,
su espiritu disciplinario, su capacidad de trabajo en equipo.

Pese a todo, debe tenerse en cuenta que esto no implica de ningin modo que el
franquiciado ideal sea una persona carente de iniciativa y/o personalidad, ya que
éstas son también caracteristicas muy apreciadas en todo emprendedor, sea cual sea
el modelo de negocio que quiera establecer.

I CAPACIDAD ECONOMICA

Como en cualquier negocio, el franquiciado del Grupo Fotoevents, S.L. deberd
disponer ademds de la suficiente capacidad econémica para desarrollar el negocio
concreto. La inversién no deberé contemplar sélo el capital necesario como para
poner el negocio en funcionamiento, sino también el suficiente para llevarlo hasta un
punto de equilibrio en el que empiece a dar beneficios, ya que de lo contrario puede
llevar al fracaso y consecuentemente al cierre de la actividad.



Aspectos de taw empresa

TECNICO

Grupo Fotoevents® provee de todos los consumibles y materiales necesarios para sus
eventos (lonas para photocall, papel, tarjetas de visita y flyers, estructuras, souvenirs,
cotillén, etc)

El franquiciado debe comprometerse obligatoriamente con nosotros a ser sus
proveedores de todo el material consumible y maquinaria. La misma se entrega
serigrafiada con la imagen de marca e instrucciones de uso.
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CARACTERISTICAS MAQUINA
FOTOMATON + KARAOKE

Infinidad de plantillas a escoger (incluida foto carnet)
Posibilidad de crear tu propia plantilla desde O

Impresién instantdnea en tamano 10 x 15

lluminacién propia con focos led regulables en intensidad
Impresora Fujifilm modelo ASK-300 por sublimacién de tinta

Karaoke. Hasta 2000 temas en espafol e inglés, para todas las edades y
de todos los tiempos. Derechos de autor (SGAE) incluidos.

Ruedas para transporte

Ultra portable. Desmontada cabe en el maletero de un coche
perfectamente.




MARKETING Y COMUNICACION

» Creacion y Gestion WEB
y Redes Sociales.

« Creacion Gestién y
Revision Campanas
Adwords.
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En FotoEvents pensamos que el marketing On-line y la comunicacién son
imprescindibles en el sector que nos movemos, ya que la gran mayoria de clientes
proviene de internet y de nuestro esfuerzo por posicionarnos en el mercado junto a
nuestro trabajo de calidad en Eventos. Para ello realizamos labores de Disefio, SEO,
SEM, Canales Youtube, Branding, etc. asi logramos crecer dia a dia como marca.

Con todo esto estamos seguros de que les ofrecemos un negocio sélido y de un
funcionamiento continuado.

SEM (Search Engine Marketing)

La publicidad de Pay Per Click

(PPC), SEM o Adwords es de

gran importancia en la

actualidad ya que potencia

muchisimo los sitios web, :

generando gran tréfico de _

visitas a nuestro negocio. Por -

esto desde Fotoevens hemos

decidido colaborar con los NPT ST, ity
mejores expertos en Marketing

On-line y desarrollar =
campafas profesionales de ? =
Adwords para conseguir un S -
flujo constante de clientes en

la zona de influencia

demandada por nuestro

franquiciado.


https://www.youtube.com/channel/UCSeunbKp1L3_EA6Ot0OVh4A
https://www.youtube.com/channel/UCSeunbKp1L3_EA6Ot0OVh4A
https://www.facebook.com/fotoevents.es
https://www.facebook.com/fotoevents.es
https://twitter.com/Fotoeventszgz
https://twitter.com/Fotoeventszgz
http://www.fotoevents.es/

MARCA

En nuestra trayectoria profesional en todo momento hemos luchado por hacer las
cosas bien consiguiendo siempre la satisfaccién del cliente. Debido a nuestro
desarrollo en eventos y a la demanda del mercado a nivel nacional que se nos
presenta decidimos hacer posible una linea de negocio a nivel nacional, ofreciendo
la posibilidad de franquiciarse y de dar servicio por todo el pais.

En Fotoevents estamos seguros que junto al éxito de nuestras campanas de Branding
via On-line y unidas a la profesionalidad de la que disponemos en el sector de
Eventos, los franquiciados conseguirdn junto a nosotros el éxito.

Para que ustedes puedan ver en el Gltimo afo la evolucién de la marca en Internet
les mostramos unos gréficos que verifican el nivel de visitas y posicionamiento de la
MARCA FOTOEVENTS en Internet.

Histérico por Medio de busqueda

Relevancia online

Histérico por Sistema Operativo
600
abr. 2016 Jul. 2016

=—emal ===organic me= referral = rss

13ept 2016

Chrome: 633 |

0
oct 2015 ene. 2016 abr. 2016 jul. 2016

m== (not 58t}  wem Android  —— BlackBery e Chrome OS s Linux

Histérico por Fuente de busqueda

ene. 2016 abr 2016 jul 2016

o Fitafox e |E with Chroma Frame == Intarnet Explorer

jul. 2016




GESTION

El franquiciado tiene la exclusividad de su zona, no pudiendo invadirla otro
compafiero a no ser que él no llegara a hacer un servicio solicitado por
indisponibilidad. Creamos asi, una red de colaboracién con la que podemos abarcar
mds cuota de mercado. Por ello, en ningtn caso le diremos a un cliente que no
podemos hacer el servicio porque tenemos ya reservada una fecha.
Automdticamente se comunicard a la central este caso, y la misma se encargard de
buscar a un socio con la fecha disponible (a poder ser, el mdés cercano a la zona). La
colaboracién tiene que ser estrecha y continua en todo momento entre los
companeros y la central.

Gestiones clave:

« Ofrecimiento de productos de la franquicia a los novios 6 clientes como son:
detalles, regalos, efc.

+ Feedback constante del cliente y la central, (dudas, gestién, actualizacién de
herramientas).

+ Posesién de hojas de contabilidad por parte del cliente, de contabilidad ingresos
para control mensual.
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ECONOMICOS

EVOLUCION DEL SECTOR

La evolucién del sector del fotomatédn sigue en alza, cada vez més demandado para
eventos menores como pueden ser: cumpleafios, comuniones, eventos de empresa,
inauguracién de comercio, fiestas locales, etc., pero sobre todo para bodas, nuestra
oportunidad de negocio mds importante.

En Fotoevents® siempre buscamos férmulas para ofrecer a los clientes de este tipo
de servicios, unos presupuestos més ajustados dado que nuestras mdquinas nos
permiten trabajar con y sin impresién de las fotos, reduciendo asi los costes. De esta
manera conseguimos llegar a todo tipo de clientes, ajusténdonos a las diferentes
necesidades presupuestarias y de una forma equilibrada durante todo el afo.

Desde Fotoevents® también somos conscientes de que hay muchas pequenas
agencias de fotomatén que trabajan de manera independiente. Pero esta debilidad,
la transformamos en fortaleza, ya que nuestro valuarte es la accesibilidad, el
ecosistema franquiciado, la disponibilidad de calendario y los presupuestos
personalizados.

Por tanto, Fotoevents® pretende formar una red por todo el territorio nacional a
través de la cual todos los socios colaboradores aunardn fuerzas, tendrdn apoyo y
serdn mds fuertes que esas pequenas agencias individuales. Ser un gran grupo
trabajando bajo la misma marca genera mds confianza en el cliente. Siguiendo los
patrones y directrices de Fotoevents, el trabajo estd asegurado a ritmo anual.

Con qué edad se casan
los espanoles?

Estadisticas y evolucién
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PROMOCION ONLINE

Para facilitar la tarea de promocién y posicionamiento, ofrecemos los servicios que a
la empresa le hacen estar en los primeros puestos de busqueda dentro de su
categoria. El fin ¢ltimo es revertir esa inversién (ROI) en més clientes FotoEvents en
todo el pais.

Dicho “expertise” lo ofrecemos en forma de planes para que vuestra tarea sea mds

automatizada y centrada en lo que verdaderamente aporta valor en FotoEvents y es
lo que la caracteriza: el trato personalizado con el cliente y la disponibilidad total en
un evento tan especial como una boda.

@‘Wﬂwu‘u

Noticias

FotoEvents en Aragén Radio

Ultimos eventos

Fotoevents creara franquicias en

PLAN BAS I C fiarcelonayvalencia
PACK SEO MENSUAL

« 2 Entradas en la Web/ 6 1 video
en su canal Youtube

+ Alta en Analytics

« Seguimiento de posiciones SEO

* My business

Lugares de trabajo

Alquiler fotematsn
bodas

Fotomatan Zaragoza

PLAN PREMIUM .
PACK SEO/SEM MENSUAL &y =

Fotoevents.es

« Pack Plan Basic

+
« Campana de Adwords
« 1 Red Socidl

Inieio

Royalties del 10% de sus beneficios netos



s Qué recibe el franquiciado?

Servicios y productos que recibe el franquiciado

Una vez firmado el contrato de franquicia, el franquiciado recibe el “pack
franquicia”, conjunto de prestaciones que le sirven para el inicio del negocio, y el
posterior desarrollo.

A continuacién se resumen el contenido del “pack franquicia” y de otros servicios,
con independencia de que en el futuro y, de acuerdo con el desarrollo de la red, se
puedan incorporar nuevas prestaciones:

+ Beneficiarse de los posibles acuerdos comerciales nacionales de FotoEvents®.

 Poder utilizar el nombre y logotipo de la marca en todos sus elementos de
comunicacién, decoracién y publicidad local.

 Recibir asesoramiento para la ubicacién, reforma, adaptacién, y decoracién del
local, si lo hubiera.

« Participacién en un curso de formacién especificos para el franquiciado.

« Posibilidad de servicios de consultaria legal, contable y fiscal.

« Transmisién del "know-how"(Saber-Hacer).

« Apoyo en representacidon en ferias y congresos del circulo de influencia de su zona
geogrdfica.

« Derecho a participar en cualquier convencién de franquiciados y/o cualquier otra
reunién de estas caracteristicas que se celebre, bien a nivel regional o nacional.

Semes

el alma de la fiesta




Contenido del “Pack Franquicia”

/L 11\\N
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Tiempo estimado para poner en marcha
la franquicia: 15 dias

Desde el minuto 1 la central va empezar a trabajar con el franquiciado.

Inversién final estimada: 7.500€

Cada franquiciado es exclusivo por zona.

Tiempo estimado en dar beneficios: 3 meses
NOTA: Siempre y cuando el franquiciado atienda a las pautas de la franquicia.




alquila tu fotomatén
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FotoEvents.es

Israel Garcia | Tel. + 34 610 122 907 | Zaragoza
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